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Siya la investigacidn realizada por Key-Stone el pasado afio
acerca del mercado odontoldgico en Espafia destacaba impor-
tantes signos de recuperacion, el estudio andlogo encargado
por Fenin para 2017 confirma la consolidacién de estas ten-
dencias positivas.

Confianza entre los odontélogos

En primer lugar, conviene destacar los resultados del analisis
de confianza de los dentistas que, tras una observacién por-
menorizada a lo largo de los dltimos cinco afios, aporta un
dato interesante sobre cémo ha ido evolucionando la vision
que los profesionales de la odontologia tienen sobre la situa-
cién de su profesién.

El gréfico T muestra la evolucién del indice global de confianza
de los dentistas en su negocio entre 2013y 2017. Dicho dato
se ha obtenido al analizar conjuntamente la percepcién de los
profesionales sobre la actividad de la clinica con respecto al afio
anterior y sus expectativas sobre dicha actividad de cara al afio
siguiente. El resultado es un indice de confianza obtenido de la
diferencia entre la proporcion de dentistas “optimistas” y “pru-

Conflanza y crecimiento,
palabras clave del bienio 2016-201/

Se observa que en 2017 el 54 por ciento de los entrevista-
dos mostro perfiles optimistas o prudentes, declarando haber
obtenido un incremento en su actividad y mirando el futuro
de la profesion con buenas expectativas.

El indice global de confianza se mantiene en un 42 por ciento,
consolidando los datos ya registrados en 2016 y mostrando
una evolucion muy favorable, que se aleja del pesimismo que
golped con fuerza en los afios posteriores a la etapa mds dura
de la crisis (-53% en 2013y -26% en 2014).

Que la confianza mejora es un hecho, pero para comprender
de manera mds exhaustiva en qué pardmetros objetivos se
sustenta esa vision optimista del futuro, conviene revisar la
informacién sobre el volumen de pacientes o la inversién en
productos profesionales para la clinica.

El gréfico 2 muestra la media de pacientes atendidos
semanalmente en la consulta dental. Si bien la media
total es de 69 consultas a la semana, los dentistas opti-
mistas y prudentes -que representan mas del 50% de los
entrevistados- declaran atender a més de 75 pacientes

G r d' ﬂ CO 'I dentes”, por un lado, y "pesimistas” y “negativos” por otro. semanalmente.
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Prudent 21% indice de 20% Indice de 26% indice de 139% indice de 8% indice de
TUneney confianza confianza canfianza confianza confianza
Neutrales confiados 34% 34% 30% 37% 23%
Pesimistas moderados n - m m
Negativos - 12% - 12% - 17% - 64%

INoMNITER IREY-BTDNrD%

FEBRERO 2018

70



20 3anos
N

Perspectivas

MaxiLLaris

Grafico 2
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Aunque se confirma una gran heterogeneidad entre las clini-
cas dentales, las diferencias detectadas entre los distintos per-
files de dentistas se han reducido respecto a 2016, momento
en el que el estudio registraba 30 pacientes para los negativos
y 86 para los optimistas. Este Gltimo dato resulta Gtil para con-
firmar esa posible consolidacion de las tendencias positivas
del mercado, atendiendo a estos signos de la recuperacion,
pues incluso los profesionales que siguen percibiendo una
situacién muy dura para el sector ven crecer timidamente la
media de pacientes que visitan su clinica, y este dato podria
mejorar todavia mas durante el préximo afio.

Siendo conscientes del posible incremento de visitas en la clf-
nica, se introdujo por primera vez en el andlisis una pregunta
acerca del nimero de nuevos pacientes atendidos cada mes.
Esta variable, ademas de aportar informacion para delimitar
qué tipo de clinicas estdn mas capacitadas para atraer a nue-
vos pacientes, resulta ventajosa a la hora de realizar una hipo-
tética proyeccién sobre los pacientes que podrian atenderse
durante el préximo afio. De este modo, y con una media de
15 nuevos pacientes cada mes en la muestra entrevistada,
parece claro que el nimero de pacientes atendidos podria
sequir creciendo durante 2018.
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Industria y distribucion en crecimiento

Como ya se anticipaba, otro de los puntos de vista que resulta
interesante para conocer la evolucion del mercado es el ané-
lisis de las tendencias del consumo de productos dentales e
inversiones en tecnologias. Este mercado, en su conjunto, ha
crecido mas de un 3% tras un desarrollo excepcional, que rozé
el 9% durante 2016.

No obstante, para realizar un adecuado andlisis de la industria
odontdlogica, se debe distinguir entre el segmento de pro-
ductos consumibles, tanto para clinica como para laboratorio,
y el de aparatologia o equipos.

En el caso de los equipos, es evidente que, al suponer la com-
pra de los mismos una inversion importante para las clinicas
dentales, la evolucin de sus ventas estard fuertemente condi-
cionada por la confianza de los profesionales en el futuro de su
actividad. A lo largo de los afios, también se ha observado que en
los ejercicios pares, que coinciden con la celebracién de la feria
Expodental, las ventas de estos equipos se incrementan con res-
pecto a las registradas en los impares. Sin embargo, en 2017 se
han detectado unos datos de ventas en equipos muy similares
a los de 2016, pudiendo afirmar que el mercado se ha mante-
nido estable o incluso ha aumentado levemente por un ligero
crecimiento relacionado en exclusiva con las nuevas tecnologias
digitales, particularmente en el sector del laboratorio protésico.
Fsta es sin duda una buena noticia, pues una vez més asistimos
a otro posible fenémeno que demuestra la consolidacion del
crecimiento del sector dental registrado durante el pasado afio.
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Enlo relativo a los productos consumibles, segmento del mer-
cado totalmente condicionado por la demanda de prestacio-
nes odontoldgicas, los resultados también son positivos. Las
ventas en productos consumibles para laboratorio en 2017 se
han incrementado aproximadamente hasta un seis por cien-
to, debido al mayor uso de productos relacionados con las
técnicas digitales para la produccion de protesis, tales como el
CAD-CAM. Un desarrollo que, por otro lado, va en detrimento
del mercado de las aleaciones preciosas.

Seguin las primeras estimaciones de cierre del afio 2017, la adqui-
sicién de productos consumibles para la clinica también se eleva
un 2,5%-3% con respecto al aio anterior. En esta tendencia tam-
bién se incluye el consumo de implantes y ortodoncia.

Podemos concluir entonces, a la luz de todos los datos pre-
sentados, que el mercado odontoldgico en Espafia ha conso-
lidado los signos de la recuperacién que ya se detectaron en
2016. Serd interesante seguir muy de cerca esta evolucion y
estudiar el impacto que podria tener ese posible incremento
previsto en los pacientes para 2018, afio en el que ademds
contaremos con una nueva edicion de la feria Expodental.




